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二、说明、目录、图表目录
中企顾问网发布的《2024-2030年中国肠内营养制剂行业发展态势与投资可行性报告》报告中

的资料和数据来源于对行业公开信息的分析、对业内资深人士和相关企业高管的深度访谈，

以及共研分析师综合以上内容作出的专业性判断和评价。分析内容中运用共研自主建立的产

业分析模型，并结合市场分析、行业分析和厂商分析，能够反映当前市场现状，趋势和规律

，是企业布局市场服务行业的重要决策参考依据。     报告目录：  第一章 中国肠内营养制剂

产品概述 14  第一节 肠内营养支持的相关概述 14  一、临床营养支持的概念分析 14  二、营养

不良与营养风险筛查 14  三、肠内营养支持的优点分析 16  四、肠内营养适应证与禁忌证 16  

五、肠内营养常见并发症分析 17  第二节 肠内营养制剂产品定义、特点 18  一、肠内营养制剂

定义及分类 18  二、要素型肠内营养制剂特点 18  三、非要素肠内营养制剂特点 19  四、组件

式营养制剂产品现状 22  五、肠内营养制剂的应用选择 23     第二章 国外肠内营养制剂市场发

展概况 24  一、世界肠内营养制剂发展历史 24  二、肠内营养制剂市场规模 24  三、肠内营养

制剂生产企业 25  四、肠内营养制剂应用情况 25     第三章 中国肠内营养制剂行业发展环境分

析 26  第一节 中国宏观经济环境分析 26  一、中国GDP增长情况分析 26  二、工业经济发展形

势分析 28  三、社会固定资产投资分析 34  四、全社会消费品零售总额 42  五、城乡居民收入

增长分析 46  六、居民消费价格变化分析 47  第二节 肠内营养制剂行业相关政策法规 60  第三

节 肠内营养制剂行业社会环境分析 61  一、中国人口数量情况 61  二、中国的城镇化进程 62  

三、居民消费观念习惯 62  四、居民食品消费支出 63     第四章 中国肠内营养制剂行业发展特

性分析 65  第一节 肠内营养制剂行业发展周期 65  一、行业生命周期理论 65  二、本行业生命

周期判断 66  第二节 肠内营养制剂SWOT分析 68  一、肠内营养制剂行业的发展优势 68  二、

肠内营养制剂行业存在的劣势 68  三、肠内营养制剂行业的发展机会 69  四、肠内营养制剂行

业面临的威胁 69  第三节 肠内营养制剂影响因素分析 69  一、行业有利因素分析 69  （一）慢

性病和亚健康呈上升趋势 69  （二）中国住院人数呈现增长趋势 70  （三）中国人口老龄化的

趋势增强 70  （四）居民医保覆盖范围逐年扩大 71  二、行业不利因素分析 72  （一）人们对

肠内临床营养的意识淡薄 72  （二）临床营养诊断治疗技术研发能力弱 72  （三）药品流通政

策或推高企业运营成本 73     第五章 中国肠内营养制剂行业发展情况分析 76  第一节 中国肠内

营养制剂行业现状分析 76  一、中国临床营养治疗的发展现状 76  三、中国肠内营养制剂的上

市概况 76  四、肠内营养制剂的主要生产企业 77  五、肠内营养制剂产品的包装变革 78  第二

节 中国肠内营养制剂市场需求分析 79  一、中国肠内营养制剂消费人群 79  二、肠内营养制剂

市场需求规模 80  三、肠内营养制剂产品需求结构 80  第三节 中国肠内营养制剂市场价格分析

81  一、肠内营养制剂产品最高零售限价 81  二、肠内营养制剂产品单独定价情况 82     第六章 

中国肠内营养制剂行业竞争现状分析 84  第一节 肠内营养制剂行业竞争结构分析 84  一、现有



企业间竞争 84  二、新进入者的威胁 85  三、替代品的威胁 86  四、供应商议价能力 86  五、购

买者议价能力 87  第二节 肠内营养制剂市场竞争手段分析 87  一、价格竞争分析 87  二、技术

竞争分析 88  三、品牌竞争分析 89     第七章 中国肠内营养制剂所属产品进出口情况分析 90  第

一节 中国未列名混合或非混合产品构成的药品进口分析 90  一、未列名混合或非混合产品构

成的药品进口数量情况 90  二、未列名混合或非混合产品构成的药品进口金额情况 90  三、未

列名混合或非混合产品构成的药品进口来源分析 90  四、未列名混合或非混合产品构成的药品

进口均价分析 91  第二节 中国未列名混合或非混合产品构成的药品出口分析 91  一、未列名混

合或非混合产品构成的药品出口数量情况 91  二、未列名混合或非混合产品构成的药品出口金

额情况 92  三、未列名混合或非混合产品构成的药品出口来源分析 92  四、未列名混合或非混

合产品构成的药品出口均价分析 92     第八章 中国肠内营养制剂产品技术发展分析 94  第一节 

当前中国肠内营养制剂技术发展现况分析 94  一、中国肠内营养制剂的产品技术现状 94  二、

海洋生物肠内营养制剂将实现国产 95  三、海洋生物型肠内营养制剂研究方向 96  第二节 肠内

微生态营养制剂关键技术分析 96  一、开展肠道微生态营养研究和临床治疗的意义 96  二、开

展肠内微生态营养制剂关键技术及产品研发是当务之急 97  三、肠内微生态营养制剂关键技术

及其产业化发展空间巨大 98  四、开展微生态肠内营养制剂临床应用需要解决的问题 102  第三

节 一种整蛋白型肠内营养制剂的研制技术 103  一、配方设计 103  二、材料与方法 104     第九

章 国内主要肠内营养制剂企业竞争力分析 106  第一节 纽迪希亚制药(无锡)有限公司 106  一、

企业发展基本情况 106  二、企业主要产品分析 106  三、企业主要经济指标 108  四、企业经营

效益分析 114  五、企业销售网络分析 115  第二节 华瑞制药有限公司 116  一、企业发展基本情

况 116  二、企业主要产品分析 116  三、企业主要经济指标 117  四、企业经营效益分析 122  五

、企业销售网络分析 123  六、企业竞争优势分析 123  第三节 上海雅培制药有限公司 124  一、

企业发展基本情况 124  二、企业主要产品分析 124  三、企业主要经济指标 125  四、企业经营

效益分析 129  五、企业销售网络分析 130  第四节 西安力邦临床营养有限公司 130  一、企业发

展基本情况 130  二、企业主要产品分析 131  三、企业销售网络分析 132  四、企业竞争优势分

析 132  第五节 广州力衡临床营养品有限公司 133  一、企业发展基本情况 133  二、企业主要产

品分析 133  三、企业销售网络分析 135  四、企业竞争优势分析 135     第十章 中国肠内营养制

剂发展前景趋势分析 136  第一节 未来肠内营养制剂行业发展趋势分析 136  一、未来临床营养

支持发展趋势分析 136  二、肠内营养制剂产品发展趋势分析 142  三、家庭肠内营养产品发展

趋势分析 143  第二节 肠内营养制剂行业前景预测 145  一、肠内营养制剂市场发展前景展望

145  二、中国肠内营养制剂潜在市场容量 145  三、未来肠内营养制剂市场规模预测 145     第十

一章 中国肠内营养制剂行业投资风险及投资建议 147  第一节 中国肠内营养制剂行业投资环境
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